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Courtier — Nordens nya
plattform for lokalt ledande
fastighetsmakilerier

& EQVOR



Caset i korthet

Positionering

Courtier &r en grupp bestaende av lokalt starka, fristadende fastighetsmaklerier. Bolaget tar sikte
pa att bli Norra Europas ledande méaklarkoncern av fristaende varumarken, byggt stegvis med
start i Sverige.

Strategin ar att forvarva lokala marknadsledare och skala dem till regionala aktorer. Erbjudandet
som saknas i marknaden innefattar delade centrala funktioner som skapar synergier -
kombinerat med vardedrivande kapitalstruktur och delagarmodell.

Courtier idag

Gruppen bestar idag av fyra starka lokala varumarken, 52 medarbetare och 93 MSEK i pro-forma-
omsattning med 16,5 MSEK EBITA 2025.
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Courtier efter nyemissionen

Nyemissionen avses finansiera forvarvet av en valetablerad aktor med stark narvaro i Vastra
Gotaland; aterstaende emissionslikvid anvands till fortsatt expansion/ytterligare forvarv.

Det forvarvade bolaget, med éver 40 ars historik och 30 medarbetare, ar en av
Goteborgsomradets mest anlitade aktorer. Det bedéms addera cirka 45-50 MSEK i omséttning
och 4,5-5 MSEK i EBITA, vilket tar Courtier ndrmare heldrsbudgeten 2025 (161,5 / 22 MSEK).

« Marknadsandel: ~2 % efter anslutningen.
« Mal 2029: ~10 % och position som den sjalvklara lokala aktoren.

Marknadsandel:

~2 %

Mal 2029:

~10 %
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Investment Highlights

Stor, stabil och fragmenterad
marknad
~ 167 000 bostadsaffarer/ar i Sverige, lag

volatilitet i antal transaktioner och manga
lokala aktorer —» attraktiv for konsolidering.

Kapitalsnal modell med hog
kassakonvertering

Provisionsdrivna intakter, lag capex och
flexibel kostnadsbas — starkt kassaflode for
aterinvestering i fler bolt-ons.
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Plattform for lokala
marknadsledare

Bevarade varumarken + delade centrala
funktioner (marknad, IT/data, inkép, ekonomi,
compliance) ger skala, synergier och tempo
utan att urvattna den lokala profilen.

e

Stark incitaments- och
agarmodell

Betydande aterinvestering vid anslutningar
samt brett teckningsoptionsprogram for
medarbetare; tydlig intresse-alignment, hogre
retention och okat entreprenorskap

Kom in tidigt = storst hdvstang

klassiskt multipelarbitrage: bolag ansluts
I6pande och aterinvesterande séljare deltar pa
fornojda multiplar; uppsidan koncentreras till
tidiga agare.

Synliga katalysatorer

Tilltrade av nytt bolag i samband med avslutad
emission (+= 45-50 MSEK oms och 4,5-5
MSEK EBITA) och marginallyft via delade
funktioner.

Fran lag profil till lansering

Hittills konsoliderat i det tysta; denna runda
lanserar Courtier och vantas 6ka inkommande
affarsflode, starka arbetsgivarvarumarket och
forbattra villkor i kommande anslutningar.

Filip Thunstedt

filip@eqvor.com

+46 (0)739 69 32 48
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Gru ppens utveckili NQ - Estimerad utveckling kommande 5 &r

Kommersiell - ion till

StOCkhOIm transaktions- Xp__anS|0n I NOtering
o 4 . . nasta land
radgivning

_“mm 2027* mm“
93000000 161500 000 285 000 000 400000000

Externa kostnader -29000 000 -56 500 000 -92500 000 -127 000 000

Personalkostnader -49500 000 -83 000 000 -152 500 000 -210 000 000 Som en del av expansionen internationellt planeras

en notering inom 5 ar. Ambitionen &r da att narvaro
EBITA* 16 500 000 22 000 000 40000000 63 000 000

utanfor Sverige ar etablerad och omsattningen
Varav Courtier 14000 000 19500000 35000 000 57 000 000 passerat 750 MSEK med en EBITA mellan 110-125
MSEK. Da forvantar vi oss att en notering kan ske till

en vardering runt 1,5-1,7 MDSEK.

Tillgéngar 60 000 000 124 000 000 180 000 000 250 000 000
Eget kapital 54 000 000 98 000 000 130 000 000 180 000 000
+70% +70%
Skulder 6000 000 26 000 000 50 000 000 70 000 000
Soliditet EBITA Multipel
Soliditet 90% 79% 72% 72%
+ (o)
Multipel 6,5 7,5 8,5 15% 750
Bolagsvarde 110 000 000 155 000 000 300 000 000 535000 000 EBITA Marginal MSEK

*Rullande 12 manader, proforma per den sista varje ar
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Alexander Lundvall

VD, Affarsansvarig

Erfarenhet:
Affarsutvecklingschef Inom Fastighetsbolag.

Pernilla Modig
Administrationschef

Erfarenhet
Specialist Inom Administration
FOr Fastighetsmaklare

Olle Bertfelt
Ledamot

Erfarenhet:

Styrelseordforande Currentum, Reledo & Cortego
Styrelseledamot Xpartners

Gert Persson
Ledamot

Erfarenhet:

Grundare Valvet
Grundare Courtier

Mikael Karlsson

Styrelseordforande

Fasadgruppen
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David Marchow

VVD, Analysansvarig

Erfarenhet:
Entreprendr Som Drivit Flertalet Bolag Senaste 15 Aren.

Johanna Arnelius

Marknadschef

Erfarenhet:
Senior Marknadskonsult.

Johanna Holmberg
Ordforande

Erfarenhet:

VD NCM Decelopment, AO-Chef, Projektengagemang
Ordforande, Amrox, Ordforande NearbyGroup

Mia Batljan
Ledamot

Erfarenhet:

Styrelseuppdrag For Hexicon,
Eniro, & Mestro

Bengt Kjell

Styrelseordforande
Hagabacken

Pia Garnow

Ekonomichef

Erfarenhet:
Ekonomiansvarig For Fastighetsmaklerier Senaste 30 Aren.

Sandra Miller Kinge

Ledamot

Erfarenhet:
VD ESNY, CMO Bjurfors, CMO Skandiamaklarna

Daniel Eriksson

Grundare Fidell
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Disclaimer
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Detta dokument har tagits fram av Eqvor Securities i informationssyfte och utgor inte, och ska inte
tolkas som en rekommendation att kopa eller salja finansiella instrument. Informationen i detta
dokument &r baserad pa kallor som bedémts tillforlitliga, men Eqvor Securities lamnar inga

garantier for dess riktighet, fullstandighet eller aktualitet.

Prognoser, framtidsinriktade uttalanden och uppskattningar utgor endast bedomningar vid
tidpunkten for dokumentets framtagande och kan komma att forandras utan foregaende
meddelande. Historisk avkastning ar ingen garanti for framtida resultat. Investeringar i finansiella
iInstrument ar forknippade med risk, och investerare kan forlora hela eller delar av det investerade

kapitalet.

Varje investeringsbeslut fattas sjalvstandigt av investeraren och baseras pa dennes egen analys av
risker och mojligheter. Eqvor Securities atar sig inget ansvar for direkta eller indirekta forluster som

kan uppsta till féljd av anvandning av detta dokument.
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